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    这里非常的直接。

    之前网络上面有个比较牛的人，冯东阳，至少以前风光过。现在名气咋样？ 已经日薄西山了。

    不过咱们只分析他以前的牛逼风光之时。

    他是怎么成名的？

    在卢松松那里缴纳了3000元的兄弟会会费。 然后卢松松就理所当然的在空间发，冯东阳兄弟入会，联系方式xxx。。

    关注卢松松的人应该懂。 卢松松一条说说浏览量5000+

    并且卢松松的粉丝，都是以做网赚或者正在学习做网赚的人为群体。

    那么质量就非常的高，他给带来的100流量比别的人气号带来的1000流量都强悍。

    为什么我有这样的体会？

    我之前在秦王会的某成员的空间出现了一次，然后就有五个人加我，有四个人就付费进了我的收费群。

    所以，精准流量，比泛流量值钱几百倍。

    然后冯东阳又找了别的有名气的社群，进群之后，那个社群的老大，也会理所当然的，发一条说说。 欢迎冯东阳。

    那么也会给他带来粉丝了。

    为什么大咖都要发欢迎呀？

    说白了，大咖也是互惠互利的。他发欢迎的同时，也是宣传自己的社群了。

    所以，只要加入一些比较牛的社群，都是有人宣传你的。

    当然，就算不宣传，你给老大主动说，能给我宣传一下吗？只要你不做什么擦边项目，别人是会欣然愿意答应的。

    这位冯东阳兄弟呢，前期就花了将近1万元，进了几个社群。以前写的一些干货根本没人看，自从进了这些群之后，本来没人看的日志，开始有人说，牛逼了。

    为啥呢？

    因为之前，你的圈子不行，所以别人觉得你的人不行了。

    而现在你的圈子都是大咖了，那么你也就是大咖了。

    这就是为什么有句话非常的流行的，圈子决定命运。

    其实想想也是。

    之前有人没进我的收费群，后来进来之后，在群里跟我互动的厉害，然后群里和群外的人，都找他买软件了。

    后来我问一个人，你为什么找他买，不找淘宝啊？

    他说，因为他跟你关系好像很好啊，就感觉他应该靠谱。

    就是这么回事。

    圈子确实可以改变很多东西的。

    所以冯东阳说说浏览量也一下跨入了2000+。

    当时社群比较火，当然，现在也很火。 所以他就建立了一个收费120元的群。一年的时间，收了将近800人。 冯东阳又不做项目，他能有啥分享？ 就是天天给你吹吹牛，就算吹吹牛，时间也并不一定多。为啥？

    因为他还在上班呢。

    但是，也有将近800人加入。相当于10万左右的进账。

    那么也就是投入1万，产出10万。

    利润9万左右。

    这个收入比，比实体店高几十上百倍了。 实体店，投入30万，一年都可能不会回本。 而网络上面，投入1万，换来的结果是10万。

    这个回报比很牛逼了。

    只是因为他不够用心。当时同他一起起来的人。

    别人收费群都是3000元的门槛。当然， 也会带着做一些项目，有几个人都招募了500人左右。

    那么结局就是 在2015年，很多人通过这个社群，就年入百万了。而冯东阳才干了10多万。

    没有核心的东西，门槛也无法提高。

    所以，还是那句话，打铁还需自身硬。

    我说的方法，虽然可以让你瞬间多很多粉丝，但是，如果你没实力，也无法变很多现的。

    这里的冯东阳和卢松松都是案例，并不是特指这2个人。

    可以是x东阳，也可以是卢紧紧，反正就是没名气的人找到有名气的人，加入他的社群，拜托他推你一把，该给钱就给钱，该烧香就烧香。

    一年干30多万是轻轻松松的。当然，最好全职！
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