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    上周写了借助大咖賺钱术（2）

    

    今天分享的方法叫做与大咖搞关系。

    这里就拿懂懂来说例子吧。

    只要是干自媒体的，无人不知懂懂。他的文章，软软的，但是杀伤力吓人。随便推广一个人，都是有几百上千人会去加。

    那么这么大的杀伤力。怎么做到，进去他的日志呢？

    之所以说他有这么大的杀伤力，因为我这个不知名的网络人，推广一个学员，都会有很多人去加，更何况这种十年以上的大咖呢？

    那怎么搞关系？

    先看下对方有哪些收费东西。 比如懂懂有1200的自愿付费阅读。先付费再说。

    然后再给发一个红包，2000以上的红包，发过去之后，再约，能见面聊一下吧，懂老师。

    一般都是不会拒绝的。甚至说百分之九十是不会拒绝的。就一起吃个饭的时间而已。

    之前懂懂就在日志里面说过，有人愿意买我吃饭的时间，我肯定愿意卖。又能吃饭，又能有钱拿，多好？

    其实就是一个暗示。 不过后来确实有很多人都过去了。

    最后这些过去的人，多多少少都出现在了他的文章里面。

    所以，你按着这个套路，过去拜访一次。 一次不行，就呆在那边玩几天，每天聊一些东西。 慢慢就会出现在他的文章里面。

    比如像之前的文章里面的笑笑，于木，腚疼。 就说笑笑吧，在懂懂那边呆了半年，赔懂懂打球，然后半年的时间，众筹了一辆奔驰G，几百万。

    于木多次拜访懂懂。在懂懂的文章里面出现过多次，每年收入破百万。

    就是搞关系之后，多次出现在他的朋友圈，你就慢慢的有了名气。就有了光环。

    那么你卖产品也好，招代理甚至学员也好。

    自然会有人愿意付款。因为别人会认为，你和懂懂关系很好。 懂懂有名气，那么你肯定也不会太差。

    这就是普遍人的心里。 比如时常在懂懂文章出现的牛哥，做各种培训，每次都是爆满。比如买房培训，黄金培训，各种都是一旦发布，就有很多人加入。

    这就是光环的效应。

    其实这也是相当于混圈子了。 不过就是前期要支出一些东西。

    就是钱。

    很多人都不愿意投资，喜欢空手套白狼，所以很难賺钱。

    这只能说，百分之九十的人是穷人的原因了。

    真正的富人思维，都是先投资，搞定一些关系，賺钱，就水到渠成了。

    只是我这里说多次，也没多少人去信。

    提示一点就是，这里的懂懂是指所有有名气的人。并不是特质懂懂这个人。 希望能够明白。

    不要看了我的賺钱术，真的就只去找懂懂了。我就无奈了。

    要学会变通。

    灵活运用。
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