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    说道整合资源，可能很多人不知道怎么回事，那小编就给大家讲一个“鸡”的小故事： 在村庄里面有四个年轻人，相互之间都是好朋友。

    某天四人聚在一起讨论，觉得在农村种地没什么出路，商量着做生意才有出路，说干就干，四人商量着做生意发家致富。

    于是每个人都拿着自己辛辛苦苦存下来的50元钱作为本金。

    张三在家里躺一天想来想去，觉得做鸡蛋的生意比较好，去家禽市场以打听，一只母鸡的价格刚好是50元，于是就拿出50元买了一只鸡。
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    张三是一个非常勤奋老实的小伙子相信天道酬勤和一分耕耘一分收获的道理，把母鸡带回家之后精心饲养，母鸡也非常争气，每天都能为张三生一个鸡蛋。

    卖给批发商老板一个鸡蛋的价格大概是0.5元左右，张三大概的算了一下，自己一年的收入大概是在：1*365*0.5=182.5元。

    李四看到张三做鸡蛋生意有钱赚，好像自己也可以试试做这个生意。

    但是李四从小就爱动脑筋，思维也比较活跃，于是他换了一种方式来经营鸡蛋生意。

    他找到卖鸡的老板，询问老板他的母鸡能不能出租，一年大概需要多少钱，老板回答说每年十块钱，于是乎李四就租了十只母鸡。

    李四也是很用心的饲养这些母鸡，5只母鸡每天能给他生产5个鸡蛋，可以0.5元一个卖给鸡蛋批发商。李四心里默默的盘算着自己一年能挣多少钱：5*365*0.5=912.5元。

    王五看到鸡蛋的生意这么好做，于是也决定开始做鸡蛋生意。

    王五先是从卖鸡老板那里租了5只鸡，然后找来收购鸡蛋的老板说：我有5只鸡，每天可以生产5个鸡蛋，我决定一个鸡蛋0.4元卖给你怎么样？

    收购鸡蛋的老板一听当然是乐意的。然后王五又接着说：价格可以，但是我有一个条件，那就是你要一次性把一年的鸡蛋款先打给我。

    收购鸡蛋的老板说：那不行，万一你的鸡死了，那我怎么办。

    王五说：我可以叫张三和李四给我做担保人，另外我们还可以签订一份合同，保证你一点风险都不需要承担。

    于是找到张三和李四好担保书手续，然后老板就将一年的鸡蛋款打给了王五。

    一年的鸡蛋款：5*365*0.4=730元，然后王五用730元又租了73只母鸡开始生产鸡蛋，王五在心里慢慢的盘算自己一年的收入：73*365*0.4=10658元。

    李六看到三个朋友都在做的热火朝天，然后就想到另外一个做生意的办法，找到三个朋友商量：不如你们每人都出50元的本金，我们合作一起干，我保证你们挣得比现在都多。

    于是三人每人给了李六50元来操作。

    李六拿着200元钱在市场上租了20只母鸡，找到鸡蛋收购商，用同样的方法拿到了一年的预付款，20*365*0.4=2920元，然后在购买了292只母鸡开始生产蛋。

    由于自身的规模比较大，李六就找到银行说：我想用292只母鸡做抵押申请贷款，银行派人实地考察投资规模，于是答应了贷款额度：2920元。

    于是李六拿贷款的钱再买292只母鸡，继续生产鸡蛋。

    李六在心里默默盘算自己的一年的收入：292*2*365*0.4=85264元。

    一年过去了，前面三个小伙伴都拿到了不菲的收益，也确定比自己挣的钱要多，于是大家都介绍自己的亲朋好友来投资李六的鸡蛋生意，想要年底分红。

    看完这个小故事，你有什么想法？

    为什么李六跟大家一样同样是50元钱，而到年底挣的钱却是最多的？ 这就是一个人的思维，思维决定你的高度和钱包。
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