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    你知道肯德基靠什么赚钱么？

    有人说靠汉堡，有人说靠可乐，有人说靠连锁，有人说靠独家配方……

    但这都不是正确答案，正确答案是——肯德基靠系统赚钱。

    不管是北京还是南京，他们的汉堡都是同一个味，因为他们不是人在做事，而是系统在做事。

    每一道工序都有严格的规定，同样的配方，同样的流程，同样的时间与温度，所以能做出同样的味道。

    做汉堡要靠系统，才能保持味道不变；赚钱也要靠系统，才能保证收入稳定。

    

    01系统是稳定收入的保障

    真正赚钱的项目，都有一套系统，怎么做产品，怎么做推广，怎么做转化，怎么做裂变，都要形成系统的流程。

    人可以停，但系统不会停，在某个环节上替换了谁，都可以继续运转。

    举个例子，每个公司的客服，都有一套专门的话术，什么问题该回答什么话，细致到用什么标点符号。

    即便是第一天上班的新手，看到这套话术，也能快速上岗，有的甚至直接用机器人代替了。

    这就是系统在工作，不以人的主观意识为转移。

    02搭建系统，需要长期积累

    管道的故事大家应该都听说过了，两个男人，一个靠体力挑水卖给村里人，另一个却在修建管道，用管道引水进村，再卖给村里人。

    靠体力卖水的人，必须不断的工作，才能有收入；而靠管道卖水的人，24小时不间断都有收益。

    一旦管道建立成功，收入就会源源不断。

    但引水管道不是一天建成的，客服话术也不是一天拍脑袋想出来的，系统的建成，背后都是大量重复动作的日积月累。

    引水管道，拿到互联网来说，可以比喻成流量渠道。

    但很多人在互联网创业，往往修了3节管道就放弃了，转而又去做苦力挑水的活，赚钱的系统永远也搭建不起来。

    在头条号写了3篇文章，在抖音拍了3个视频，没什么效果，马上就放弃了，转而继续去四处撸羊毛，找“牛逼”项目。

    在互联网创业，要学会用“系统性”思维做事，要习惯做有积累性但短期无效的事。

    只有拥有这种思维，才能摆脱一辈子做“挑水工”的命运。

    牛逼的人，都在用系统赚钱。

    推荐阅读：赚钱从建立一个持续收入的管道开始
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