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    每年行业里都会涌现出一些新的赚钱机会，我有时会参与其中，有时会原地观望，但观望的时候是大多数，能够参与的却是少数。

    因为，大多数机会来临的时候是真的看不懂，也根本不知道。

    有的人天生对机会敏感，但更多的人像我一样后知后觉。

    但无论行业怎么变化，或每年能够涌现什么样的机会，其实要做的就仅仅是抓住一些不变的事情。

    

    秘乐的用户群体大多数是一些三四线开外的县城大爷大妈、以及吊儿郎当的杀马特怀旧热血青年。

    讲句良心话，秘乐也让一些韭菜们薅到了羊毛，但也迟早会一些韭菜们哭的一天，就像股市一样，总有一些人怀揣梦想暴富，但都是好了伤疤忘了痛。

    秘乐又和草根赚钱有啥关系。

    我们要看清秘乐赚的是谁，赚的又是谁的钱。

    羊毛出在羊身上，资金盘本质上就是一场零和游戏，一场对韭菜的收割游戏。

    赚的是谁的钱，有喷子说秘乐靠打赏，打赏的是谁，难道不还是你吗，所谓打赏就是换种方式把你口袋的钱掏过来，换个更好听的词而已

    赚钱的是谁，秘乐的项目方及各路靠拉人头赚钱的团长们。

    团长们是谁，其实也就是和你我一样的草根。

    但同为草根，为什么大多数人沦为了韭菜。

    不避讳的讲，我并不反感秘乐，也更不厌恶拉人头这种赚钱方式。

    拉人头，也确实是非常赚钱的一种商业方式。

    但拉人头这词听起来有些上不了台面，那我叫流量变现，是不是感觉高端了。

    叫什么并不重要，重要的是获取流量的能力（拉人头的能力）。

    团长们是怎么拉人头的，其实无外乎两种方式。

    第一种，就是靠自有流量池去推广。

    第二种，花钱在我这种专门做拉新的上游渠道放单。

    你认为拉人头是稳赚，但其实也是在赌。

    换句话说，拉人头其实有赌的成分在里面，赌的是什么，其实也就是这个盘子能不能快速火起来，要是火了团长们也跟着发财，韭菜们也能捞点好处。

    但火的始终是少数，没火的盘子遍地都是。

    韭菜赚钱了，对团长就会倍加信任，就算赌输了，团长也还能甩锅给项目方。

    团队长怎么拉起的一支庞大团队。

    关键之处，其实就在于流量裂变。

    一拉二，二拉四，疯狂裂变。

    这里的裂变也绝不仅仅是，你拉我，我拉你，你在拉他这样的关系。

    通过某个盘子建立起的关系，会被快速复制到团长的私域流量池中。

    但凡是像秘乐这种拉人头的盘子，都会有专门群来做培训给韭菜们洗脑。

    一旦韭菜被洗脑，开始不断邀请身边的人加入这盘击鼓传花的游戏里，自然也就会被不断邀请加入新的群里，而这些群自然也就成为了团长们宝贵的流量资源。

    一但市场中又有新的盘子出现，团长们又会带领原来的韭菜杀向新的平台。

    在这样一次又一次的过程中，团长们就会积聚数以万计的精准流量。

    如果仅仅从赚钱的角度看，拉人头这种方式无疑是正确的。

    但近两年圈子里因为拉人头事情被请去喝茶的也不在少数。

    原因也很简单，要么是拉人头的项目是国家命令禁止的，另一种就是像秘乐这种处在没有明文规定的项目，但一旦跑路就会波及一大片人。

    如去年的趣步、链信，虽然一直存在，但是韭菜们也早已哀嚎一片。

    因为千万用户级别的项目，项目方绝对不敢跑路，也无处可跑，跑到非洲也得被抓回来，除非坐火箭去火星还能有一线生机。

    唯一的可能性就和我之前文章中讲的一样，官方不断增加规则限制，通过操盘压低币价，让之前投资的韭菜回本周期无限拉长，让后再适当的控盘让韭菜看到希望，通过时间不断消磨韭菜的意志。

    但团长们永远是稳赚不亏的，因为对于团长来说，拉新的成本会随着团队规模的增长无限递减，直至归零。

    所以，无论币价涨跌，团长们稳赚不亏。

    零撸的羊毛党，就是赚个烟钱下车。

    而做梦发财的，早晚有一天被收割，猪都是养肥了再杀。
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