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    很多小白想进行创业，但是苦恼于没货源、没资源、没方法、没技术等等，其实有一个偏门项目是适合所有人去操作的，虽然听起来好像挺丢脸，但是利润却很大，那就是——摆地摊。

    很多人就会想了：摆地摊而已，能得多少钱？辛辛苦苦做一天下来不也就卖个几百吗？

    一开始我也是这么觉得的。以前读高中的时候，早上下午、上下学的时候都会看到在校门不远处有一个摆地摊的阿姨，穿得很朴实。而卖的都是一些文具、9成新的二手书籍以及一些小玩具小物品之类的，基本隔一段时间就会更新商品，这些东西基本不超过10块钱，似乎赚不了什么钱。

    那时觉得她挺不容易的，40、50岁了，还来摆地摊养家糊口。于是有时放学时，我都会去买个几块钱的书本或者文具之类的帮一下她。

    

    结果完全不是这样的！

    有一次我因为做值日生放学晚了，出校门时她还在摆着摊，因为平时也经常去她那买东西，一来二去的，也面熟了。

    然后我走了过去，和往常一样和她打招呼：

    “阿姨，今天这么晚了还没有收摊吗？”

    “今天买的人有些少，所以想再多卖点。”

    我听了她这句话，突然感觉有些心酸，想帮衬她一下，于是我蹲下来慢慢挑选着物品。

    我一边挑选一边问她：

    “阿姨，我觉得你们早早地就来，下午又这么晚回去，这么辛苦每天能赚多少哦？”

    “呵呵，不多不多，今天买的人少，也才赚了500而已。”

    听到这句话的我，愣住了两秒才缓过神。

    卖得少的时候都能赚500，那一个月岂不是都两三万了？后来又聊了聊，发现她靠在校门口摆地摊，供了两个女儿上了大学，还在老家盖了两栋房！

    而且还是在10年前！所以说，千万不要看不起摆地摊的，人家分分钟比你想象的还要有钱！

    后来我了解到，她的这些笔啊本子啊，都是去批发市场按斤来进货的，一斤也就2、30块，而一支笔卖2~3块，一个本子3~5块，简直赚翻了好吗！虽然有时候会被城管赶，没收东西，每天都提心吊胆的，但不需要租店铺卖货，0成本摆摊，直接省去了几千块的房租。

    之后上了大学，有很多大学生也趁着周末摆摊卖些袜子，T恤之类的，生意好的话，两天就赚够了半个月甚至一个月的生活费了。

    为什么摆地摊能这么赚钱呢？

    1、成本低

    一般这些地商贩都是低价拿货、翻倍出货的。我以为怎么低也不会低去哪里吧，结果我错了。

    地摊上10块钱3双的袜子，在阿里巴巴批货也就1块6一双

    

    卖出一组就能赚5块

    而当你拍个好看的照片，摆上淘宝上，就更不一样了

    

    49块8双，这一个订单就能赚了30多块了，简直暴利，但是淘宝店，你懂的，如果你不刷量刷单，把销量提上去的话，你的店铺排不进搜索列表，人家看到你的低销量，也不会去买你的东西。但是摆地摊就不一样了，你去人流量多的地方，就算你的商品再怎么不好，人来人往的，指定会有人来买的。

    2、0租金

    就拿我们晚上人流量最多的步行街来说，一个30平米的旺铺，一个月租金就要5000~1W，而摆地摊直接省去了这笔费用。就因为这个，那些开实体店的老板都恨死旁边摆地摊的了，但你又拿他们没什么办法，举报他们城管一来，他们就跑，城管走了，他们又回来了。

    而且那些开实体店的，因为租金贵，出售的商品自然价格也会提高，但摆地摊就不同。0租金，价格比实体店低十几二十个点，所以才会有这么多人选择去买地摊货，因为便宜。

    如何进货选货

    可以去1688批发，1688里的成本价非常低，质量和外貌都挺好。而且要挑选一些看起来比较新颖潮流，有个性，有特点的商品。

    就拿首饰来说

    

    这个在1688批发卖4块5的韩版时尚钥匙项链，你在实体店看的话，起码也要个40/50块甚至更贵吧！那我们就可以卖个25或者30,赚了起码5倍的利润。

    又或者这款

    

    具有民族风情的项链，你跟顾客说这可是纯手工一点点编织、一点点捏出来的，然后卖大概20+，成本利润就到将近10倍了，就算你每天只卖出5、6个，你也可以赚上百款了，而且单单只是这款商品而已，你还可以去卖一些男士的手链。

    就拿这几款来说

    

    这些款式的手链，不管从外貌，还是手工上来说，都是可以卖高价钱的，进货价却特别低。

    

    我们来看一下这款手链在淘宝上卖多少

    

    80块，直接就翻了10倍不止。我们去卖的话，可以把价格定在40~50左右，尽量高一些，然后让顾客砍价。

    选址

    尽量选择人流量高的地方，你看哪里人多，摆地摊的多，你也去哪里摆。要找一些视野广阔的，因为有城管保安这一类风险，毕竟实体店的人肯定会去举报你的，最好是摆在可以多条路逃跑的道路。

    总结

    一般一天下来只要你努力，怎么样也会有个6/700的收入，虽然赚得是挺多的，但是这个职业实在是个不怎么体面的工作，你亲戚问你，你是做什么的，我猜你也不会好意思说自己是摆地摊的吧。

    摆地摊在很多人看来，是一个没有地位、没有尊严的工作，而且整天提心吊胆，怕城管，怕保安，怕刮风下雨什么的，每天跑动跑西，但是如果你想锻炼一下你的胆量和售卖技巧，也想赚第一桶金的话，这个职业也还是可以做一做的，毕竟收益摆在那里，拉一拉脸，做个一个月，都能有上万的收入，还是不错的。
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