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    今天聊聊大学生市场项目，其实，针对于大学生的赚钱项目非常多，但你只能锁定一个卖点，垂直聚焦在一个方面，不要什么钱都想赚，也不要什么领域都涉及。

    我上大一的时候，周围几个家伙他们就利用这些媒介进行营销推广，我举几个例子。

    1，班级里面要制作校服，也就是衣服，每个人交65块钱，然后阿里巴巴其实一套也就是40块钱，他每个人收65块钱，然后就去阿里巴巴进货，过了一个星期衣服到了，然后大伙填的身高尺码分配给大家，直接赚了几千块钱。

    2，刚刚大一开学时候，组织我们去麻辣烫烧烤，女学生不要钱，男学生每个人100块钱，他直接和烧烤老板谈好比例分成，一天可能也赚了1000多块钱吧，这个我不知道。不过这个和卖班级衣服的是同样那几个家伙，说白了是学习委员和辅导员有关系的。

    3，第3件事情就是学校附近有工厂，然后一个小时好像是12块钱，他给我们报价一个小时10块钱，然后他组织大巴车送我们去附近的工厂兼职，当临时工，一天送两三批，一个车上有30多个人，一天稳稳的赚三四百。

    4，第4件事情是附近很多都是出租电动车电瓶车的，然后他就是和老板们打好关系，原本一辆车可能1300，他报价1500卖给其他的同学，特别是大一新生，对这个城市不了解的，而且也需要有代步的工具，觉得差不多也就买单了。而且还北京名约，我是这边的学长给你介绍的可以少几百块钱。

    5，第5件事情是很多学生回家的时候买不到火车票，然后他就去和附近论坛贴吧的一些私家车搞好关系链，也就是说给你拉来学生，他刚好要回福州，你也要去福州，然后送上你，邮费车钱一共多少钱？约定好时间地点，然后把他送到家。

    6，第6件事情就是大一的时候，因为我要机械设计，要学机械制图，所以要买各种三角尺圆规，我的同学就说，每个人交25块钱，在淘宝上批量的去买，比较划算，然后有20多个人付款给他了，而且先订货，货到了之后把货给你，然后你再把钱转给他。

    7，第7件事情是大一开学的时候，因为是9月份的夏天，学校宿舍楼下面去卖各种电风扇凉席，然后基本上就是阿里巴巴批发过去的，每件凉席赚个10~20块钱，一天可以卖十几二十多单，因为很多外地的学生提个行李甚至书包就来了，根本就没有带啥被子，或者是枕头都是当地买的。而且附近的超市卖的又比较贵，他们去超市逛一圈，然后在宿舍楼又看一遍，觉得比超市卖的便宜也就买了，而且这种他也根本等不了两三天，等快递邮寄给他，因为马上就要用的。

    8，第8个事情就是。很多女生，她们专门就去大一男宿舍楼，让他们去下载软件，下载安装一个软件，使用三分钟可以获得5块钱到6块钱的佣金，他们就是依靠每次去大一新生的男宿舍让他们下载软件，一排楼的话大概是10间，一个宿舍楼有5楼，然后基本上就是有两三百间宿舍，基本上上午能够扫完一半楼，下午扫完一半楼。

    9，第9个事情就是各种学生会，比如说各种协会，大一新生进去的，你要加入这个协会就要交会费，会费从几十块到几百块不等，特别是舞蹈协会，有一些一二线城市有钱的女孩子，她说会员费是300块钱，她们也交钱了，反正以后怎么用的也没有人知道，给你聚几次餐，或者是买一些协会的日常用品，也没有人知道。而且有些协会基本上会员人数都是几百人，平均下来上学期能够搞两三万块钱，如果按10%的压榨额来算，最少也能够搞个千把块钱。

    10，第10个项目就是同学校的二手闲置交易，特别是有一些大三毕业的老生，他们空调要低价拿去卖，他们就把这一个空调卖给大一的新生，因为你反正大一还是要买空调的，一个新空调要1800到2500左右，直接卖给你的话，也就是1200块钱左右，有些甚至八九百块钱。

    有些直接请附近的二手空调的师傅安装安装费也就是100~200块钱左右，一天平均安装两三个，还可以优惠100多块钱，也就是说平均利润控制在20%左右，一单能够赚个两三百块钱。

    11，第11个项目其实很简单，就是很多学生翘课或者是说不去上课，然后给你带打卡去你的班级里面报到，喊签到，反正老师也不认识你，反正叫到你的名字你达到就行了，基本上的费用就是上午两节课一节课是10块钱到15块钱，上午就30块钱。

    有些女孩子给的价格还更高，可能他想翘课一天去周边的地方旅游，或者是耍，也就是说给你一个80块或者100块，给她搞定一天的课就行了。

    12，第12个项目也就是在校园里面做外卖的一个项目，有些人外卖业务员。不能够进入校园宿舍楼里面的。手续很麻烦，所以说有些学生就依靠自己学生的身份给他食堂打餐，点餐之后送到宿舍楼跑路费也就是三块钱，其实和外卖送的价格一样，不过一次性能够搞上十几单，用塑料泡沫盒装上去的，还搞一个手提小推车，中午能够搞个20多单，基本上也能够赚个60-80块钱。当然像这一种基本都是两个人合作的，一个人比较困难。不过特别像是周末，很多学生懒得下楼，从早上睡到晚上，中午点餐，他就是通过这些微信校园平台直接在里面，说今天吃啥，然后给他下单就行了。

    现在发展的规模比较大了，有些校园搭建的小程序，有些就是微信群管理，有些甚至和商家也做起了合作对接，形式多种多样。

    13，第13个项目就比较奇葩了，可能很多人不知道，也就是说大学生的学生证去旅游景点是有优惠的，所以说很多人他就是在大学校园里面先借用你的学生证，然后去其他地方旅游，卖给那些社会上的打工的人群，比如说进景点费要80块钱的，用学生费只要60块钱，他就从中赚取差额。组织十几个人的话，基本上一天搞个一两百块钱也是没啥问题的。

    不过现在都是人脸识别还有一机1码没有啥，你身份证和你人脸对不上，就不会让你进去，当然现在我确实不知道了。

    其实还有一个项目，就是你是女大学生，好看的，皮肤白奶子大，屁股翘的那种。然后在大一新生里面找目标，天天和他们去聊骚，然后男学生会带你去喝奶茶或者吃烧烤，你每天都不需要花钱，然后同时交往三个男朋友到5个男朋友，一学期稳稳的享受生活。

    

    如果你有钱的话，比如有个50万，你在大学附近校园搞一些日租房，也就是说打炮专用房，基本上名片推广到位了，每天客流量都是稳稳的，特别是周末的时候。

    收费用很简单，一个小时收30块到50块，有些高端的收80块钱，他们也觉得这个价格挺合适的。

    忘记说了，大一新生开学的时候，有些进行军训，军训的这一些衣服，有些是迷彩服统一的，所以说那个时候我那边就有很多人回收迷彩服，卖给第2年夏天的这一些新生，因为你在淘宝上买，你可能要40，而20块钱跟他们买，只要18块一套。

    而他们的回收时间，那个时候8块钱的有10块钱一套的也有，第2年他们就卖18块钱或者是20块钱。
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