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    IPHONE的营销确实做得可怕，每个人都想用，又不是每个人都用得起。所以在，这中间就存在了商家。能否从这其中打一个信息差出来呢？小编说过阿里巴巴是一个大宝库，咱们试试看，在阿里巴巴输入“二手苹果”。

    

    这里的二手苹果机都是水货机，比市面的全新行货价格低很多，一般都是从国外经过香港流入深圳华强北电子市场的。利用这种差价就可以来获取利益。

    小编来为各位说一些内幕，当你问店主他们的二手IPHONE是否拆过，他们肯定告诉你没有拆过。其实，你知道流程之后就知道没拆过是不可能的。华强北比较大的店主拿货时都会去香港的一些拍卖行。

    这些水货IPHONE都是从国外流入，然后在香港的拍卖行进行拍卖，店主到手以后回去会一台一台的拆开测试，看手机有没有问题，普通不会有问题的，有小问题的他们会更换部分小零件。但没关系，手机质量总体还都是不错的，根本不会影响使用。咱们找的货源就是这种二手水货。

    去哪里找这些“水货”？

    小编建议大家主要在阿里巴巴上拿货，有些朋友可能会担心在阿里巴巴上买到的是假的，小编以操作这个项目许久的经验来负责任的告诉大家，放心，绝对不假。假的，的确会有，但店主会表明是高仿机或者说中国产苹果机要么就是安卓版苹果，只要你找那种通过阿里平台付款的那种店铺绝对都是真机。

    水货，各位应该知道是什么吧？如果有些朋友不知道的话小编在这里在为各位普及一下。

    说水货之前咱们先讲讲行货，行货就是指咱们平时在大街上见到的苹果手机专卖店里卖的正规苹果手机。之所以说它正规，是因为它是交过关税走正规程序进入中国然后在中国加工生产的。

    而水货就是指的在国外加工的机子没有交税进入国内，在美国加工的称为美版、在日本加工的称为日版，其他的韩版、港版同理，这种也是真品的苹果机，跟我们在中国苹果专卖店买到的一样，只不过生产地不一样而已，并不是有些人所理解的水货就是假机器。而刚才上面说的在中国加工的称为国行。

    为什么上面小编又说都是二手苹果机呢，而且这些手机都是9成新以上的二手苹果机，各位可能有些疑惑，哪有那么多9成新以上手机呢？

    小编来为各位讲一下，在国外的电信公司都有一种定制机，什么是定制合约机呢？简而言之，比如就是一台机器只签了大概3个月的合约，一个人用了这个手机3个月就要交回公司，然后这些手机就会被淘汰，一些有路子的人就会通过小编上面所说的那个途径经香港然后流入中国内地。

    综上所述，就是小编说的这种二手水货，各位应该很明白了吧。因为我们卖二手水货面对的客户就是那种想用苹果机又拿不起钱买新机的人，又是二手又是水货，你想想，这种机器比市面的苹果手机便宜了很多，一台大约要便宜将近2000元！

    货源确定了，那咱们去哪卖呢？

    既然是二手物品，当然是去二手分类网站啊！这里推荐58同城、赶集网、百姓网、某宝闲鱼，这四个地方，流量很大。现58同城与赶集网联合了，弄了一个“转转”APP，各位可以去手机店铺下载“转转”。

    我们去这些网站或APP同城的二手IPHONE板块发帖转卖咱们手中的货源。比如，你是杭州的，你就在你们杭州的58或赶集网等去发帖就可以了，每台比进价提高500元去发帖，可能遇到客户会搞价，试情况而定，给他便宜200，基本每台都会有300元利润。

    如何发帖？

    关于发帖内容，可以仿照别人，同行就是最好的老师。也可以自己编写，这种网站上交易最大问题就是信任问题，让客户对货放心打消他们的疑虑便可大大的提高成交率，首先机器质量确实是没问题的，那么在编写帖子的时候说“如不放心可以一起去专卖店当面鉴定，假一赔十”。相信客户一听到这句话一般就会打消心中的疑虑了。

    在这里小编再多为各位普及一些这些二手分类网站的相关发帖机制和规则，这些规则都是小编在操作中总结出来的细节。

    （1）这些二手分类网站基本都是一天只能发三个贴子，因为这些网站都只支持同城交易，所以你连续去不同的城市发帖的话很可能就会被系统删帖甚至封号，所以我们一定要注意发帖不要频繁。

    （2）可能有的朋友会问，如果想在不同的城市多发贴让其他城市的人也买我的手机成交量大一点多赚点钱可以吗？也是可以的，这个你就要在这些网站上开通会员功能，不过这个是要付费的，会员功能也分好多种，比如你是河北人，你只开通在省内任意发帖的功能。

    比如河北有18个城市，你就可以在这18个城市任意发帖而不受系统的限制，也可以开通一二线城市任意发帖功能，也可以开通一个全国80个城市任意发帖，当然，这些套餐的功能不同费用也是不一样的。

    （3）这里小编只是为各位普及一下这种发帖套餐的功能和费用，不过各位如果是刚开始操作这种项目，先不要开通那些套餐，因为费用比较高，还是建议你先操作同城交易就可以了，简单易上手，先把经验攒足了再考虑那些。

    话术指引销售

    再说一下你转卖的理由，你一定要告诉对方一个有说服力的理由。你可以说现在换新手机了，这个手机没用了，对方如果问为什么是水货，你可以说当时是别人送的或是公司发的，总之各位灵活掌握就可以了。

    在这里小编再强调一下，客户打过来电话一般都会怕这种手机不可靠，也很正常，毕竟现在社会上骗子很多，这种买卖的最大障碍就是信任问题。所以，在话术上我们一定要对他讲一句话，就是上面小编所讲的那句“如果不放心咱们可以一起去专卖店咱们当面鉴定，确定是真机了你要给我付款”，因为做的是同城的，一说这句话客户基本就把心放到肚子里了，还有什么比专卖店鉴定更可靠呢？

    有些客户会直接给你付款，有些实在不放心的你可以跟他一起去专卖店鉴定，因为这种机器确实是真品而且质量过硬的，不怕任何鉴定，这里小编提醒各位，专卖店对这种鉴定是不收任何费用的。

    还有一个刚才咱们提到“转转”这个APP，它的出现就更方便了，转转现在出了一种一元验机的功能，比如张三在转转上发帖子卖手机，李四想买，那么害怕机器质量问题怎么办呢？张三可以先把手机邮寄到58同城总部，总部鉴定手机没问题了再由总部寄给李四，验机费用只出一元就可以了，这样就大大方便了我们，还提高了信任。

    注意事项

    按照小编以上说的这么去操作就可以了，记住手里别存太多货，防止压货，作为新手，你手机只存两三台机器就可以了，有人要手机就直接拿给他，卖完了再进两三台吗，就这样去搞。

    发过贴子之后你就安心在家等客户给你联系就好了。基本不用你去动手做什么，只操作同城的一般平均每周可以出2—3台，每台利润300元，一个月下来会有几千元收入。

    当然如果你熟悉之后也可以去购买会员做多城市无限制的发帖，不过那都是后话了。网上以前也有过今天说的项目介绍教程称一个月可以转几万元。小编负责任的告诉你，那是忽悠你，只是想让你做他的代理从他那里拿货而已。
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