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    100万放在现在来看，并不是什么惊人的财富。但对于任何一个大学生来说，绝对会是个天文数字。

    小编说，大学生可以用一个月的时间赚一百万，肯定会有人站出来嗤之以鼻，但现实就是现实，你的不屑只不过是暴露了自己的无知。

    

    小编这个粉丝是东北某985大学的一位大三学生，姓名不方便透露，以免造成不必要的麻烦。下面以小A来代替他的姓名。

    小A问我，大学生怎么才能赚到“大钱”。我问他，大钱是多少钱。小A说，十万块以上。我当时就笑了…果然，学生的世界还是最“纯真”的。

    这个“纯真”的世界，其实最好赚钱。不说偏门，在学校里面搞个食堂、搞个小超市的，哪个不是一年赚个上百万？在学生的世界里赚钱，那都不叫赚，叫捡。就前两年的校园贷有多少人捡了钱？创造出了多少的千万身家？

    赚十万块，这么简单的事情，小编当然愿意和小A多说说。小编告诉他，有校园的资源，想快速的赚到10万块，最简单的办法就是搞培训。小编给他梳理的思路是这样的。

    选择培训课程——虚构培训机构——拉合作伙伴——割新生韭菜——打包出售。

    首先，小A是个大三的学生，今年被选为了大一新生的带班辅导员，这就是个很重要的资源。众所周知，大学新生最听学姐学长的“经验”，尤其是对于自己班的“带班辅导员”，简直是盲信的程度。这就有了很好的操作空间。­­­­推销一些培训课程简直是事半功倍。但如果是去做一些培训机构的推销员，一套培训课程顶多也就赚三五百的提成。

    我给小A的建议是，不要去找培训机构，自己去招生。课程可以根据他们的专业来选择。因为是经济学相关专业，小A选择的“注册会计师”的培训，根据学校周边其他培训机构的价格，定价18000/每人。

    然后，在新生辅导员群里，就说自己这边联系了一家培训机构，提成很高，培训也很好，今年是第一年在咱们学校招生，提成给的很高，然后拉其他大学生辅导员合作。拉一个学生提成就给到3000——5000，没见过钱的学生，这不还玩命的拉生源。

    新生经不起忽悠，小地方的家长更是什么都不懂，只知道盲目的愿意为自己孩子的前程“买单”。知道对自己孩子好，还是老师（辅导员）推荐的，这个钱，很爽快的就给了。

    18000一个人，这么多辅导员卖命的拉，上万个新生，拉两三百个学生很难吗？这就接近小500万！有时候，赚钱真的没那么难，就看的是你敢不敢干。这些辅导员的提成也不过就是个零头。

    有了两三百个学生，如果你想继续费心思，自己花钱去挖一些培训老师，搞培训就完了。不想后续费心思，随便找个培训机构，两三百万把这些学生打包出去，任何一个培训机构都愿意接受。

    有人说，既然这么赚钱，培训机构不会搞吗？这就是人性的问题了。

    第一，培训机构根深蒂固的思想，觉得学生好忽悠，不会愿意给这么多提成，再加上大培训机构对于利润的追求，一个生源给个三五百就顶天了。三五百你想激发出多少干劲？做梦去吧！但一旦换成三五千，你会见识到什么叫学生也疯狂。

    第二，打包，你去找一个培训机构告诉他，我有一个学生给你，培训费一万块（扣掉自己赚的钱），对方真的会对你爱答不理，因为这比他们正常的招生价格还低。如果，你去找一个培训机构，告诉他，我有两三百个学生，两三百万打包给你，你试试看，任何一个培训机构都会把你当个财神爷供着。

    就这么简简单单，没有任何的难度，小A，一个大三学生，一个月赚了100多万。（扣除掉各项成本之后的纯利润）

    大体的思路就是这样，当然，其中还有一些关键的细节，我就不会在这透露了。有兴趣也可以想办法加小编微信啊。

    什么是偏门？有人说灰产、黑产、写在刑法里的项目。小编觉得这都是些狗屁的看法。那些不叫偏门，叫犯罪，是会吃国家饭的。小编对偏门的理解，就是把一个不可能的项目做成可能，把一个违法的项目做成不违法。

    就像小A做的这个项目，开始的时候，说句不好听的，就是一个诈骗！培训机构是虚构，招生是虚构。如果小A拿钱跑路了，早晚会吃国家饭，但慢慢的一步步就把一个违法的项目做成了任何人都找不出毛病的生财之道。你说小A胆大嘛？大！至少99.9%的人不敢去做，胆小勿入偏门。

    这就叫空手套白狼，赚的是违法的“大钱”，做的是合法的“小事”。没有黑、没有灰，这才是小编眼中真正的偏门！

    （重要提示：本文只是简单的介绍思路，切勿模仿操作！想不清楚就去干，一定会出问题。出了问题，概不负责！）
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