
[bookmark: _GoBack]穷人赚钱门路，让你快速赚钱的方法！

    互联网上的赚钱项目层出不穷，有正规的，有偏门擦边的，有投资高的，有几乎0资金就可以启动的。有正规的，也有擦边的，我们要根据什么样的原则去挑选项目？今天和大家分享一些新手在互联网行业创业的一些经验和技巧。

    

    一、需要注意的因素

    首先我们讲，挑选一个项目需要考虑哪些因素？需要注意下面这6条：

    1、项目是否正规。不合规的项目，第一有巨大风险，第二注定不长久。因为在网上呆的时间久了，听过很多打擦边球害了自己的事情，所以劝大家凡是不合规的，一律不要考虑。良药苦口，忠言逆耳。

    2、项目的生命周期。不同的项目会有不同的“红利期”、“稳定期”和“衰退期”。

    昙花一现的项目适合有资源积累的人（发横财），比如淘系经常有的拉新活动（阿里妈妈拉新，支付宝红包之类）。很多人都听说某某某靠支付宝红包几天赚了几十万，但是没有仔细研究其中的逻辑。

    一般在这种短期赚钱项目中，赚的最多的往往是平时手里就握着大量粉丝的人，比如我的高中同学是做微博搞笑博主的，坐拥80万粉丝，因为是泛粉，没有太大的价值。平时也就接接小广告，一个月有个两三万块。但是赶上致富宝发纟工包的时候，一个月换车。每次出类似活动的时候，微信朋友圈都会被刷屏，说实话，很可笑。很多平时从来没有积累过粉丝的人，临时发几条广告，就那么几个好友看到，能不能赚一顿早饭钱都很难说。

    

    长久的赚钱项目有一个好处：你走过的每一个坑和完善过的每一个点，将来都会让你越走越轻松。比如现在很少有人提开淘宝店了，为什么？挤不进去了，现在正常运营的某宝店铺，哪个不赚钱？

    所以选择项目的时候，不是一定要选一个“短期暴利”或者“长期稳定”的，而是你要认识清楚，这个事情我大概能做多久，在这段时间里我能有多少收益，等他不能做的时候，我接着还有没有事情做。

    对于新手，只要不是生活不下去的，推荐辛苦一点，钻研一个长期赚钱项目。

    对于老手，手里已经有稳定盈利项目的，建议多关注短平快项目，花一点点资源就可以有不错的回报。

    3、赚钱项目的投产比。新手很少考虑这个问题，因为能找到一个项目就不错了。但是如果你有两个项目可以选择，其他条件都差不多的情况下，去选那个“花的最少，赚得最多”的。但凡做成过三五个项目的人都有这个意识，就不多说了。

    4、项目的回本周期。半年前有个朋友问我，手里有十万块钱，做净水器行业怎么样。我们一起算了一下账，最快半年回本。十万块可以做的事情太多了，半年太长了。我推荐他去学拼多多无货源店群，钱只花在货款周转上，结果两个月翻了一倍。尽量做资金周转快，不压货，见效果快的项目。钱跑得越快，赚的越多。

    5、自己的资源是不是适合这个赚钱项目。

    

    举两个例子：一个是我大学同学，做微博发家的。四五年前还在住出租屋，写了一套爬虫软件，批量上几万个微博账号去关注活跃的微博用户，会有一定比例的人回关。爬虫是全自动的，所以没花什么力气就有了几百万泛粉，然后做淘宝客。一年百万轻轻松松。

    另一个是很久以前跟我一起做淘客的，爱好旅游，文章也写得很好，在豆瓣和知乎上分享自己的游记，然后牵了一条旅行社的线，做旅游+签证中介，月收入也在四五万的水平。

    这两个案例有什么共同点？都有自己擅长的东西对应项目。但是如果这两个人反过来，会写程序的人怎么做好旅游中介？文章写得好，热爱旅游的人怎么做好淘宝客？这就很难了，自己的资源和项目不匹配，就没有跟同行竞争的杀手锏。所以选择项目的时候，尽量挑选跟自己的资源匹配度高的赚钱项目。

    资源包括：钱，人脉，专业技能，货源，行业最新的消息等等。

    6、行业整体的竞争情况分析。比如刚才提到某宝，现在去做某宝，太难了，所以很少有人挤进去做。18年抖音刚火的时候，大家都看到机会，为什么？新平台，起点都一样的，多做一点，就比别人跑的快一点。现在还有人从0开始做微博么？很少了。

    二、对行业的看法

    接着说一下对现在流行的一些行业的看法。

    社交电商：真正意义上的社交电商是没毛病的，但是现在大家能看到的所谓社交电商，几乎都是传/销了。

    什么是正经的社交电商？比如我是一个热爱电子产品的人，在社交网站上做手机评测，分析新出的款式有什么优缺点，适合什么样的人使用，性价比如何。因为我的专业，吸引了很多粉丝，他们信服我，愿意在我这里买手机，这是正常的社交电商。典型的平台是小红书，所以很多品牌在小红书上打广告，写软文，或者雇佣博主写枪文，都是闷声发大财。典型的个人IP是“李老叔说车”，讲解汽车知识，捎带来一句“这个XXX产品我店里也有”。

    而凡是在朋友圈刷屏千篇一律的广告语，靠拉下线，打着“分享经济”的旗号返佣赚钱的模式，都是变了味的社交电商。老能听到谁谁谁做什么什么日记，什么什么联盟赚了几十上百万的，你信你就输了。金字塔模式注定赚钱的只有很少一小部分人，是不是你？概率太低了。

    传统电商：现在已经白热化了，但是不代表不赚钱。白热化的意思是，赚钱最容易的时候过去了，现在是要拼产品质量，拼服务质量的时候了，认认真真做好产品，研究透平台规则，任何时代都有机会。

    自媒体：能做，最好的时候已经过了，但是也不是最糟的时候。多帐号+大量二次原创模式，只要内容质量ok+稳定产出，还是个不错的项目。自己做原创会有天花板，一个人一天能写出几篇爆文？跟那些机器洗稿的比起来，效率太低了。

    短视频：目前除了电商平台，短视频平台的流量最大。但是比较尴尬的是变现模式依然不够清晰。

    目前能看到的变现模式：

    ①攒泛流量接广告，类似微博搞笑博主的路子；

    ②自己做产品或者服务，三农也好，潮服鞋子包包化妆品也好，类似“李老鼠说车”这样的优质IP（需要优质原创视频，搬运就别想了），或者提供外语培训之类的服务；

    ③二次原创做起粉丝量来，卖给不懂行还要凑热闹的人（笑）。

    微商/微信端成交的产品营销：金字塔式的微商不要做了，这届韭菜不行，智商太高，不容易被忽悠了。个人有优质货源的，认真经营好微信号，去公众号/知乎/抖音/快闪/头条/微博之类的地方，软文或者短视频引流，可以做，只是天花板比较低，收入到了一定水平，因为精力有限，没法做更大了。解决方案是招一级代理，尤其是快消产品（水果等农副产品，化妆品，鞋服包等）。

    产粉出粉，做过的都知道很暴利，不过因为粉丝用途成谜，有法规上的风险，不多讲。

    接着说一下新手创业前期的一些技巧。

    三、新手创业前期的技巧

    1、合伙人。首先要走出一个误区：很多人觉得有合伙人比没有合伙人好。其实不对。什么时候需要合伙人？没有他我项目做不成的时候。合伙人，能不要就不要。为什么？

    第一，合伙人要分走你的利润；

    第二，很多人有了合伙人，自己就想偷懒一点，结果很多能力没有得到锻炼，离开别人自己就活不下去了；

    第三，容易有矛盾，影响事情的进度；

    第四，遇到品行不端的，甚至会釜底抽薪，带走你的技术甚至资金。所以不到万不得已的时候不要找合伙人。只有在“他拥有我没有的资源”的时候再去考虑合伙。

    2、如何最高效地利用你有限的资金：首先注意投资越少越好。包括你的网线，设备，办公室，够用就行。比如做淘宝客，不用会客不用签合同的事情，没必要租办公室，在民房里就能做。懂电脑手机的话，买二手的，配置不需要太高，资金直接减少一半。不要觉得这样不够高大上，只有赚钱才是硬道理，门面再好，亏损着也没意义。

    事实上我身边很多做的不错的朋友，办公条件都不怎么样，反而是刚创业的毛头小伙子，上来就刷信用卡买高配电脑，贷款租豪华办公室。当然如果你做的事情需要有一个好看的牌面（比如经常和大一些的公司有会面），那是要舍得花钱的，比如租借豪车会客，甚至借别人的办公室等等，我在创业初期也做过这种事，买两包烟，贵的见客户时候发，便宜的回家自己抽，经历过的都懂。

    3、如何低成本获取资源：这里有两部分成本，一个是钱，一个是精力和时间。有的时候要花钱去走捷径，比如花钱学习技术或者项目，有的时候多花一点点时间可以省下很多钱。像我的团队现在需要开发软件的时候，第一件事就是去github上看看有没有现成的开源代码。一个软件全部找人开发可能要几万块，但是用开源代码，一个程序员的工资就够了。

    另外有个技巧，就是多交朋友，但是不用花太多时间在交际上，大家都很忙。平时问个好，聊两句就行，遇到问题的时候去请教懂的朋友，往往一句话就能解决。

    4、如何分配工作重心：这个是新手最容易出错的地方。首先定了项目，然后有了一个大体的思路，12345做下去。晚上睡不着想了想，第一步还可以优化，第二步也有能完善的地方。想来想去，功能越加越多，进度越来越慢，其实没必要。

    做成一件事，如果需要5个要点，就只做5个，多一点都不要做。为什么？你要尽快看到结果，看看这个赚钱项目是不是能盈利。不要管过程粗糙，只有项目赚到钱了，再返回去优化。否则只有两个结果：要么一边做一遍优化，结果没做成，浪费了很多时间和钱，要么虽然做成了，但是因为在不必要的环节花了大量精力，没有抢占最好的资源，被同行赶超了。做新项目要像土匪一样，只管冲，大开大合，不要计较细节。

    5、如何组建团队：首先建议一个人把模式跑起来，然后条件允许的话，先建立线上团队，找几个志同道合的网上的朋友一起做，或者雇佣一些兼职做做粗活。因为线上团队几乎没有底薪的说法，多劳多得，这样对老板是风险最小的。项目成了，大家都多分一点无所谓，项目不成，没有办公室，设备，工资的开销，损失很小。项目稳定起来，有了一定的抗风险能力以后，再去建立线下团队。

    6、收入稳定后，不要飘，拿着钱就糟蹋。做一些简单的信用提升，放一部分钱在支付宝，各大银行，放个三个月，然后办信用卡出来。做生意有赔有赚是正常的，有一笔不用求人就能用的应急钱，可以让你在困难的时候相对好熬一些。

    以上就是我的一些经验分享，希望能帮助到在路上的朋友。
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