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    我认为就2点：价值+逼格。那怎么去理解呢？

    1、价值

    现在大家已经被教育的习惯对知识进行付费了，因为信息爆炸了，然而大家却又普遍焦虑，找点合适的知识的难度就跟你去垃圾堆中捡黄金一样太难了。这时候就是考验你是不是金子的时刻了。

    2、逼格

    我也算是一个资深的网民，从最早期的猫扑，天涯，博客时代混到现在知乎、贴吧、微博、微信时代，也经历了太多的网络风云人物的绽放与落幕，他们名字我就不一一说了，但是他们基本上都有一个共同点就是：与众不同！

    不管是凤姐的学富五车也好，懂懂的装逼日记也好，李叫兽的才华横溢也好，这其实都是有他们自身鲜明的标签的。也只有这样你才能被大家所记住。

    接下去的内容就是我基于这两点的洞察，开始的一个亲自操刀的生意模式，大家可以以此为参考，希望可以举一反三：

    一、首先在价值这个事情上：

    1.我开始给我的粉丝进行了画像，我发现大部分都是一些在网络营销行业摸爬滚打的人，而互联网这个行业普遍水很深，有人被坑过，也有人正在被坑的路上。

    2.我记得我之前看到过一句话，想让自己在某个领域迅速有知名度的最快方式就是出一本书。

    好，基于这两点出发，我决定要出一本自己的网络营销书，最后我大概花了大半年的时间，编写了大概150多篇文章，然后又花了大概2000块钱找人排版和设计封面，最后打印了500本书出来，名字前前后后也修改了十几次次！然后开始在朋友圈里预热，发售，成交。

    二、再说说逼格，其实这一点跟每个人的能量场有关系的，我在日常生活中其实能量场还是比较足的。一般跟别人谈判，只要对方不是三五个人一起，我很容易就可以说服单枪匹马的。这里跟大家讲一点，出书这个行为其实已经是一件逼格很高的事情了，你想想你身边有多少人会自己出书的？

    所以，你卖书给别人的时候千万不要某宝客服一样，一口一个“亲”，尽量简洁，多用肯定的语气来回答，“嗯”“是”“看我朋友圈”等词屡试不爽，下面有图为证，我成交的人，我从来不会跟他们废话。

    因为他们卖书是冲着价值去的，而不是服务，切记这一点，以下面截图为例。对于成交来讲，可能会遇到那种比较墨迹，又啰嗦，又还价的那种，我对他们统一的回复就是：看朋友圈。

    如何打造自己的朋友圈

    通过朋友圈图文达到成交呢？

    其实这也是有技巧的，我还是以我自己的实操来举例说明，基本上可以分为三步：

    1.预告：

    

    上图是我开始操盘书籍生意模式之后的第一条朋友圈，内容很简单，我的目的是要表达出：我编写了一本关于互联网创业的书，数量有限500本，内容劲爆，随时绝版，而且很重要的一点我没有透露价格和发售时间（吊胃口）

    2.定价：

    上图是我在发完“预告”后的第3天，这时候我将打印好的书籍封面和一些书籍目录放了出来，同时定价。定完价之后，接下的动作，我是发一些微信上成交的一些截图，目的就是证明这本书的价值，打破看到这条信息的人对书籍和价格的疑虑。

    当然关于攻心的话术并不是每个人都能写出的出来的，我这边给大家的一些建议就是找到50个做不同产品的微商，然后每天在你发朋友圈之前，先去这些人的朋友圈去看他们的文案，然后发现对自己胃口的文案记下来，然后进行复制杂交，坚持文案的杂交比你耗费精力去原创要简单的多。

    3、促销：

    再连续朋友圈发了几天书籍的推广告之后，我设计了一套促销的方案：每天涨价XX元，直到恢复原价，继续每天的发广告软文和成交截图。目的很简单，通过简单粗暴的降价方式来让前期观望的，有占便宜心理的那部分人得到心理满足而成交。

    同时打造一种“饥饿营销”的氛围，今天不下单，明天就会又贵XX元。这时候有人会质疑：如果之前原价购买的朋友看到书籍降价会不会不开心，这个问题解决很简单，你把之前原价成交的人加个微信标签，在发促销信息的时候，不要对他们展示就可以了。

    总结：

    以上的3个步骤就是我在实际的操盘过程中的一个思路，简单的总结一下，就是前期预热宣传，制造抓人眼球的事件和产品，中期充分的宣传和造势，让你朋友圈里的人都知道你在做的事情，后期需要灵活的促销活动，让那些还在观望的人抓紧机会下单成交。

    作者︱老猫
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