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    赚钱就是利用信息差，如果说你想利用信息差赚到第一桶金，那么你一定要把这些文章看到最后，我会详细的教你如何发现并且利用信息差，让你快速的找到属于你的事业，商人解决了商品流通的问题，但是现在流通的难度加大了，不同的地域，不同的收入，不同兴趣的人呢，形成了一个又一个小圈子，不仅仅是富人和穷人玩不到一起，甚至是富人和富人，穷人和穷人互相也看不对眼呢，社会圈子呢，他变成了无数个小圈子，复杂所有圈层的难度呢，加大了流通的价值呢也就加大了，信息差里的差呢，其实就差在这里。所以说信息差本质上是圈层之差，所以想发现兴趣差，首先呢，要和更多的圈层泡在一起。

    

    比如说你不泡在抖音快手里，你就很难理解为什么很多人，他放着品牌货不买，他去买网红推荐的低质的贴牌货，如果说你不泡在微博里，你就很难理解，为什么一些微博上卖特产的博主呢，带货能力完全不输电商上的主播？

    如果说你不泡在豆瓣儿里，你很难想象有人前脚鼓吹什么不婚不育，后脚呢，他就在叫买母婴用品。如果说你不泡在虎扑里，你就很难想象脱发呀护肤呀，这类型的产品在直男的圈子里的需求是那么的旺盛，如果说你不泡在B站里呢，你就很难想象有补助的，只有1万粉丝，但是他一年的可以做到上百万的课程的一个营收，还有微商圈宝妈圈创业圈古风圈大学生圈等等的圈子，如果说泡在里面，你很难深刻的理解他们的消费方式和需求到底是什么。

    比如说你在这个圈子里泡的时间久了，你就会发现很多商机，比如抖音上老照片修复的生意，短视频内容很简单，就是一张破损的老照片，慢慢的，慢慢的恢复成那个色彩高清的一个样子。

    很多人的留言加微信，修复一张照片的价格在几十块钱，如果说这个视频呢，被系统整推荐出去了，那么一天呢，几十上百单是没有问题的，而这个生意之前有没有，绝对是有的，只不过是比较小众，如果说一个人需求十分迫切，它就会自己去找这个修复照片的服务，比如说去淘宝上几十块钱，而现在呢，是这个生意从淘宝直接跳到了抖音上，然后又重新来了一遍，覆盖了更多的人群信息。

    他带来的利润就出现了，同样的道理，还有卡通头像的定制，还有球鞋手绘定制、沙画定制，这些生意以前有没有呢绝对是都有的，但是呢，现在把这些生意都玩抖音上再做一次效果有多好，可想而知，因为已经有大把的人在做了，像这些例子呢，其实就启发你了，你会发现确实是这样，所以说你会真正的想泡一下圈子，那么说了泡圈子呢，经常呢就会问到几个问题，比如说有人问这么多圈层哪来的时间去一个泡着，首先给大家做个回答，对于我来说，我现在是没有那么多时间泡了，但是之前我是有的，因为现在你一开始，你除了有时间，你还有啥有钱有资源吗？有面子吗？有颜值吗？啥也没有啊，啥也不是呀，只要你少玩点游戏，少看点剧。怎么可能没时间，其次呢，你泡到不同的圈层里，其实没有你想的那么费时间呢，就要说到下一个问题，就是如何快速的掌握一个圈层的信息，比如说，以我的一个经验吧，大致可以分为三步走

    第一步呢，就是我们有目的性的，可以给不同的圈层的分类、整理，像收纳箱一样一层一层不同的类别，比如说互联网圈子、大学生圈子、宝妈圈子我分出来。

    第二步呢，就是我找到各个圈层的一个关键节点，什么是的关键节点呢？就是每个圈子的人呢，都有自己常用的平台啊，比如说互联网人爱用直播呀，直男爱看虎扑呀，小女生爱看小红书呀。然后呢，去这些平台有目的性的去找这个关键节点，关键就是你关注了这个人，或者说这个模块之后可以比较及时的，你获取到圈层的一线的动态！

    第三步呢，就是在你闲的时候，确实这个时候有时间啦，没事儿啦，那你有意识的去各个关键节点刷一刷，你看他们热议什么关心什么，特别是跟钱相关的，正在销售的一些东西是什么呢？以我为例，其实我很少去刷微博的，因为上面信息太凌乱了。对我来说是有用的比较少，为什么呢？就是直接去看有用的，但我关注了微博上很多这种大体量以及中体量的一个号主，大概一个礼拜把微博打开看一次，保证对微博这个平台圈层的一个敏感度，对于小白来说呢，如果说你真的坚持做到了，我说的泡圈子，那么不出一个月，你肯定会对信息非常敏感，对各种项目都差不多，都会知道啊，它是如何运作的？怎么回事儿？触类旁通嘛，只不过是从一个平台的一个平台。你一下就通了，这个时候可能你赚钱了就真的会容易多了。

    总结：信息差呢，他肯定是会永远存在的，因为每个人认知是不一样的，那为什么每个人的认知不一样，是因为你每天看的东西不一样，比如说我经常看头条啊知乎都一样，这个平台我看的都是创业模块，所以说我的首页这些平台推荐的都是这类型的一个信息，因为现在所有平台呢，都是信息推荐，你感兴趣什么他给你推什么，也就是说，我们的一个浏览习惯已经把你给出卖了，潜移默化的影响了你的认知了，所以说信息差才会永远的存在，每个人接触的信息，它是不一样的，所以说大家只要重视信息差，那么你永远不会没钱赚。
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