
[bookmark: _GoBack]靠卖粉日入1000元的闲鱼手工粉赚钱玩法

    互联网项目都是流量生意，我们都习惯叫做流量变现，流量是项目的基础。

    做流量，主要看两点，数量和速度。

    在一般的思维惯性中，我们默认为做流量都必须要借助脚本，希望流量能够被动化，但在真正的项目实操中，我们会发现能够真正借助脚本实现自动引流的有效方法并不多，尤其是能够公开开放使用的更是少之又少。

    市场上大多数协议私信、评论引流的脚本工具，都很难避免一个死号的问题，往往还没开始做，号就先死了一片，问题的原因也很简单，就是用脚本代替人工操作，在一些操作细节上脚本不能够完全代替人力。

    所以，我也不愿意去分享用某某脚本去引流的方法，因为公众号看的人多了，每写一篇文章都要考虑可行性和门槛如何，避免大家浪费时间。

    我们目前在做的豆瓣兼职粉其实就是手工粉，一天一人可以轻松引流200-300+左右的人，不计人工的话，单粉的成本不足2毛。

    我今天主要讲闲鱼手工粉的玩法，讲讲闲鱼网赚粉的做法。

    做流量，思路永远比渠道更重要。

    网赚粉其实不难理解，就是对赚钱有兴趣的人，目前卖粉的市场价格在25-35元左右。

    做闲鱼手工粉，核心是解决两个问题。

    1.号的数量问题，号的数量和引流的人数成正比。

    2.引流方式的问题，闲鱼主要是通过私信引流，但私信引流最大的问题就是避免系统限制和封号。

    先来说网赚粉的玩法，我放几个案例图，对行业比较了解的朋友，看下图就会明白整个的玩法思路。

    

    

    注意几个细节。

    1.来闲鱼111天了，说明这是个注册刚满3个月的新号。

    2.浏览412，说明帖子流量比较大。

    3.金融行业创始人，给自己自封个名头，增加信任。

    4.远低于市场价格的二手豪车，假装自己不在乎钱。

    5.芝麻信用已授权，说明这个号芝麻信用卡分应该有650以上。

    6.评论区小号引导私信。

    7.私信语音介绍项目，避免违规。

    这样的流量玩法很简单。

    就是通过闲鱼大量发布远低于市场价格的二手豪车或奢侈品为噱头增加曝光量，帖子中间插入真正的引流诱饵。

    因为这样的内容会更加吸睛，另一方面闲鱼也会给予更多的推荐量。

    帖子发布后，用小号评论下帖子引导私信，有人私信就直接发一段语音介绍，然后再发微信号暗示添加，避免违规。

    做闲鱼手工粉号的问题怎么解决。

    悬赏平台发布闲鱼租号的任务，价格大概在50-70元。

    一个号一共可以引流几十个粉的话，那么单粉的成本仅仅也就在1-2元左右，甚至可能更低。

    做闲鱼手工粉和其他平台的手工粉要求基本一致。

    1.一机一号，因为会检测设备号。

    2.手机用4g流量，不能连wifi，手机内最好插入sim卡。

    今天这篇文章主要分享下闲鱼网赚手工粉的做法，变现就没必要讲了，如果没有合适的项目变现最佳的方式就是卖粉。
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