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    不起眼又赚钱的冷门小生意，那必然是鲜为人知的生意。

    比较少人知道不代表赚不到钱，我们一直强调“信息差”，很多小众的市场，是因为你不知道，而别人了解就能抢占商机。

    今天小编说钱就再给大家分享一个基于信息差的小项目，是我从日常生活中观察到的，我认为实操性挺强的，一起来看看吧。

    石头彩绘，成本低利润高。

    “石头彩绘”听起来好像很高大上的感觉，实际上这东西不复杂，非常简单，做这个项目的最大好处就是大部分的人都没见过，图个新鲜。

    小编也是偶然带着孩子逛街时，才发现有一个年轻小姑娘在卖这个东西。小姑娘卖的石头，圆的扁的，长的短的，各种形状的鹅卵石。本身很普通，淘宝20块钱能买到几十公斤，都是用来铺路的。

    但是，这个小姑娘她利用自己的手艺，进行了二次创作。她把小石头作画板，画上一些流行的卡通形象，非常可爱。路过的宝妈及孩子，还有一批批情侣看见了，都会纷纷围上前来把玩，爱不释手。

    所以说，石头彩绘用来哄小孩，用来送给小姐姐，那简直是神器！你之前没有想到吧？

    石头竟然可以卖钱！

    

    具体要怎么弄呢？

    找万能的淘宝，很多店铺买成套的材料。

    主要就是卖半成品，也就是鹅卵石、毛笔、涂料、教程一整套东西寄给你，让你自己看着教程学习，一般人对着练习一个星期就会画。

    因为跟小孩子画的沙画，或者涂颜料画，涂娃娃颜色差不多，所以很多家长会把它买来当作孩子的手工课作业交上去，出于对宝贝们的爱护，这里面的需求量可大着呢。

    有店铺做得不错的，一个月有上千单左右，加上鹅卵石原石你总不可能只买一个吧，这样算下来也是很有利润空间的。

    而且成本最大的无非就是石头的成本，还不值几个钱。

    小编想，你约几个朋友，带上几个麻袋去江边，都能捡到很多合适的，再不然淘宝其实也能买到这些石头，哪个省心省力就走哪个方式。

    一套下来卖个十几二十元，一个月一万以上是很容易达到的，因为竞争对手真的很少，所以赚的是一个蓝海的钱。

    

    但是也有人做的是成品，成品这就卖得更贵了。也就是他画好了，直接快递寄给你，按照客户订制的难易程度，一般是一百到几百块钱一个，观赏性和艺术性强的甚至能卖到上千元一个。

    例如下面这种就是成品：

    

    总得来说，石头彩绘这个东西，稍微会点彩绘的都能画，做这个其实没有什么成本，弄个石头画画就几百上千，无论做全职还是兼职都可行。

    小编之前在抖音上看到一个主播就是天天拍自己画这个，然后也卖这个。

    每天都收获很多订单，像上面那种大的能卖900多元呢，而其他小的也能卖200-300元。

    只要你会画，那么还可以做定制的，也就是客户要什么，你就帮客户画什么。

    稍微动下脑子，还可以借鉴下现在网络上很流行的手绘照片形式去卖，也就是真人照片画成漫画的形式，把照片画进石头里，那可比画在相框里面有趣多了。

    男生送给女生的话，也浪漫许多了，不是吗?

    

    如果找你定制的比较多了，那你可以不可以招几个画画的？让他们来兼职？你制定出符合规则的画法就好了，不用担心他们会学去。

    因为这个项目的核心不在于能不能画，而在于能不能卖出去。

    所以，小编经常跟大家强调，创业最重要的是就是看看你现在手头上有什么有价值的资源或者你有能力得到什么样的资源。

    然后利用这些资源，创造商机。

    怎么玩转石头彩绘项目?

    好了，项目基本情况介绍完毕，现在小编教大家怎么玩转这个小生意。

    首先项目哥把想做石头彩绘的人群，分为有三种。

    第①种：你有绘画基础，甚至你就是艺术院校的，这个具有先天性优势的，那就是妥妥的老天爷把饭喂到你眼前了。

    第②：你没有绘画基础，但是你认识有绘画厉害的，恰恰他又没什么事情做。

    这种情况的，其实你需要转变下思维。创业的人不一定要求你什么都会，但是一定会要求你会合理地利用这些资源。那么你就可以跟他合作，你来负责销售相关，他来负责绘画，你们谈好分成比例就行了。

    而且这种做法其实创业启动资金极低，双方都有一定的好处。再不行就去那些教育画画培训班找老师合作，反正你有订单根本不愁做不出来产品。

    第③种：既没绘画基础，身边又没绘画技巧的人才在。那也好办，可以像小雪上面举的例子一样在淘宝卖半成品，准备好材料邮寄给卖家就行。也可以在小学幼儿园门口、小区、夜市等地方摆摊卖，让小孩子当场画画，家长买单。

    画不画得好一点也不重要，小孩子嘛都只是为了玩而已。一次收个10-20块钱，根本不怕没有人玩。然后你再搭配一些儿童玩具、零食什么的一起买，一天赚个几百块钱那肯定没可题的，这可比你进工厂打工要好多了。

    然后再来说一说线上推广的问题。

    小编就有个师弟组织了3个学艺术的同学，让他们在石头上画画训练了一个多月后就开始接单。

    这位师弟在网上的销售策略是，去动漫与追星的贴吧和一些群里宣传，直接发产品图，下方配上二维码，然后写上加微信接受订制进行撒网式推广，一大波小哥哥小姐姐加他。

    不过直接发图肯定很容易遭到举报对不对？那他是怎么做的呢？

    他是这样做的：先晒高颜值照片，再讲故事，再推产品，记录每天绘画、开发客户的点点滴滴，来吸引目标人群的微信。

    他从学校甄选出一位帅哥+一枚美女，让他们成为石头彩绘的形象大使，他们负责出镜，拍摄一些工作照。比如，专心致志绘制石头画、颜值高、表情专注、绘画手艺也漂亮的照片，这波操作下来，“吸粉”能力可比咱们这些糙老爷们强太多了。

    英俊男生负责吸引女粉丝，漂亮女生负责吸引男粉丝，多棒的一对组合啊……然后再把他们这些照片视频放在抖音快手、小红书、淘宝、QQ空间、微信、微博、校园论坛等阵地去推广，那肯定会有心动的来加你微信了，这流量可不就手到擒来了。

    

    都说始于颜值，陷于才华，外表的颜值要配得上内在的才华，这不只适用于人，也适用于产品的营销策略上。

    小编想说的是，在美学经济的驱动下，“颜值”在消费者购买的决策过程中，正扮演着越来越重要的作用，如果想抓住年轻人的眼球，那么以颜值作为激发用户消费力的起点，将为我们的营销方式提供了更多可能性。

    像最近霸屏热搜的藏族小伙丁真，一开始同样也是因为“高颜值”而走红网络，从寂寂无名的康巴小哥到顶流网红，丁真只用了20多天。

    随后，官方将丁真打造成“四川旅游代言人”，更是为家乡的脱贫攻坚带去了新的增长点。

    所以说，要是小伙伴们真的还不会怎么为石头彩绘这个项目引流的话，那就从产品的“颜值”问题上做文章吧。

    小编给大家分享这个项目并不能让你赚大钱，不是一夜暴富暴富那种，就是个小生意。但要是努力点，机灵点，月入小几万是有可能的。

    做热门的项目，竞争大，利润也有限。凡是打价格战的项目，都不见得是好项目。大家赚多少钱，一眼都望到头。

    然而做冷门项目的话，虽说需求量不大，但竞争对手也会非常少。

    只要你有能力借助互联网的力量获取到精准流量，展示好你的产品优势，做好营销环节，那赚钱就是水到渠成的。
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