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    人的世界中，很多现象和行为与动物的都出奇的一致，可能这就是生物的本能。比如，在很多超市里，都会有卖蜂蜜的货架，蜂蜜的种类也十分丰富。

    有槐花蜜、桂花蜜、椴树蜜等等，蜂蜜种类不同具有的功效也不同，也还有其他更多的种类。但是，这些不同种类的蜂蜜真的有效果吗？其实这只是商家的一种营销手段，不管什么蜂蜜，都只是比糖更容易被人体分解吸收。

    而且只有人工豢养的蜜蜂，才会只专注采一种花的花蜜。外面野生的蜂蜜，这种花采完了，又会去采另一种花，这样它们制出的蜂蜜才会越来越多。

    而人也是一样，对他们来说，工作的本质就是为了赚钱。当一份工作不能满足他们赚钱的欲望时，就会换另一份工作满足他们的欲望，或者同时再多做几份工作。

    这个就是很多人做副业的原因，因为工资太低，所以需要副业的收入来补足缺失钱。不过也有人本职工资高，也会去做副业，这只是因为他们赚钱的欲望更强了。

    副业跟工作一样，各行各业都有可以做的，区别只在于赚的钱多不多。来钱快的3种副业，虽然不起眼，不过很赚钱。

    

    一、接设计私单

    很多设计师在自己本职工作之余，接一些相关的私单，是最容易接触到的副业。因为你的工作就是这个领域，你在这个领域也会有一定的职业能力，你的职业能力不仅能为老板创造效益，也可以为自己创造效益。在工作中，你给老板提供你的职业能力，老板为你寻找用户资源，让你的能力可以变现。在生活中，也有类似的例子，房主把房子委托给中介，让中介帮他寻找顾客把房子卖掉，然后中介从里面获取佣金。所以与其说你为老板工作，不如说老板为你工作。

    而用自己拥有的职业技能赚钱，则是少了中间抽佣金的一个环节，变成了你自己面向客户。你平时在工作中，应该也积累一些客户。客户关系经营得好，且你的设计也不错的话，私下他们也会联系你做一些私单，甚至还会给你介绍其他的客户。因为少了老板抽佣这个环节，所以在同等的工作量下，你拿到手的收益只会比你的工资更高。此外，自己做设计私单，也是锻炼提高自己职业技能的好机会，优秀作品做得越多，你在这个行业只会更值钱。

    二、做付费知识课程

    很多副业都需要花费自己闲时的时间，但是每个人一天的时间都是有限的，你把时间用来做副业了，就没有时间去享受生活。赚钱是为了提高自己的生活质量，而不是为了降低自己的生活质量。如果你赚了钱，却没有时间享受，甚至每天都要牺牲自己休息的时间，那你赚钱还有什么意义。所以要做能够实现“睡后”收入的副业，就算躺着睡着也还会持续给你带来收益。

    “睡后”收入的行业很多，比如做短视频、做新媒体等，这种都是靠流量就能有收益的，但是需要经营很长的时间，而且不一定有收益。其中比较容易做的就是付费知识课程，你去做家教，只能有一个或者几个顾客，如果你把自己的知识经验整理成电子文档或者视频课程，传到各个平台去，你的一份知识就可以卖给多个人。后续基本就不用再管，等着收钱就行了。

    三、摆夜市小吃摊

    夜市小吃摊可以说是来钱最快的副业了，在灯红酒绿夜生活丰富的城市，很多年轻人、学生、上班族都喜欢逛夜市。既是繁忙工作、学习之余的消遣，也是为了出来吃美食。所以夜市的人流量都很大，在也是摆摊收益也不会差。但是最大的缺陷是，需要付出时间和体力，相比于其他副业，时间成本更高，但是收益也还是很可观的。

    总结：

    很多人都是普通人，靠着本职工作的工资，可能也只够维持自己温饱。但是做了副业就不一样了，赚了钱有了底气，平时想买什么就买什么，不需要一直考虑自己的经济情况。副业虽然很多，但是门槛都不一样，赚钱多少也不一样，选择的副业还是要自己有能力做好才行。
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